
TECHNICO COMMERCIAL
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L’établissement assure un accompagnement à la recherche d’entreprise.

Contact

Michel POIRIER, Chef de Travaux
Secrétariat : 02 33 79 06 85

Conditions d’accès

Avoir suivi une première année de BTS TC commercialisation des engins, matériels et équipements
en machinisme agricole, travaux publics, manutention, véhicules industriels et parcs et jardins, en for-
mation initiale.

Démarchés

• Chargé de clientèle, • Chargé d’affaires,
• Négociateur industriel, • Responsable commercial,
• Responsable d’achat, • Responsable “grands comptes”,
• Responsable d’agence, • Acheteur,
• Chef des ventes...

Durée du contrat

Sauf conditions particulières, le contrat est conclu pour 1 an dont 700 heures, (20 semaines), 
sont consacrées à la formation au sein de l’unité de formation par apprentissage.

Champ d’activité

• La vente de solution technico-commerciales
• Le développement de clientèles
• La gestion de l’information technique et commerciale
• Le management de l’activité commerciale
• La mise en œuvre de la politique commerciale

Typologie des entreprises pouvant assurer l’accueil d’un apprenti

Ce métier s'exerce au sein d’entreprisesde négoce et d’après ventes en :
- machinisme agricole,
- travaux publics,
- manutention,
- véhicules industriels,
- parcs et jardins
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